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Conector salta a Sudamérica 
en busca de ‘start up’
TECNOLOGÍA/ La aceleradora de negocios de Internet quiere aliarse con grandes 
compañías para impulsar conjuntamente nuevas empresas.

Tina Díaz. Barcelona 
La aceleradora de negocios 
Conector Startup Accelerator 
ambiciona acaparar empren-
dedores fuera de Catalunya. 
Tres meses después de su 
constitución, este año la firma 
pretende abrir con socios lo-
cales en Colombia, México, 
Chile e Irlanda, a escala inter-
nacional; mientras en el cam-
po nacional apunta a Madrid. 
“Valencia se descarta porque 
ya hay muchas aceleradoras”, 
comenta Carlos Blanco, presi-
dente de Grupo ITnet y prin-
cipal accionista de Conector. 

El accionariado de la acele-
radora se reparte entre Blan-
co (45%) y siete socios: Elisa-
bet Martínez, directora de 
Conector; Miguel Vicente, 
fundador de LetsBonus; Ge-
rard Oliver (BeFactory y Ta-
lentRepublic), el publicista 
Risto Mejide, Xavier Verda-
guer (TMT Factory e Imagi-
ne), Marc Ros (Aftershare 
TV) y Marc Vidal (Idodi). Los 
socios desembolsaron un to-
tal de 60.000 euros para cons-
tituir Conector en Barcelona. 
Se prevé que en cada nueva 
ubicación se invierta una can-
tidad similar. 

Aceleración 
Desde noviembre, Conector 
alberga seis start up tecnoló-
gicas –en sus instalaciones de 
la calle Calabria– con el fin de 
ayudar a acelerar el negocio 
mediante la mentorización de 
40 business angels durante 
seis meses. La diferencia con 
las incubadoras de negocios 
es que “aquí no se crean em-
presas, el objetivo es ayudar a 
las start up a crecer”, señala 
Blanco. “Deben ser proyectos 

Carlos Blanco tiene el 45% de Conector y el resto pertenece a otros siete socios./ Elena Ramón

escalables con el producto 
terminado o a punto de lan-
zarse”, agrega Elisabet Martí-
nez. 

“La idea surgió a partir de la 
queja de las start up sobre la 
falta de mentorización y de 
que el mentor quiere más ac-
ciones”, dice Blanco, que tam-
bién ha sido tutor en Wayra o 
SeedRocket. Así, la diferencia 
con otras iniciativas es que los 
business angels primero ac-
túan como instructor de la 
start up para poder optar a un 
descuento a la hora de adqui-
rir acciones en la ronda de fi-
nanciación. Frente a la fiebre 
por emprender, Blanco opina 
que los inversores deberán 
ser más exigentes para elegir 
sus inversiones. 

Conector quiere exprimir 
al máximo las distintas mane-
ras de emprender y a partir de 
febrero tiene previsto lanzar 
cada mes lo que denominan 
como “aceleraciones vertica-
les especializadas”. Se trata de 
aceptar una media de tres 
nuevos proyectos especializa-
dos en distintas áreas de los 
negocios online: big data, soft-

ware, comercio electrónico o 
aplicaciones, entre otros, ma-
nifiesta Blanco. “Cada acele-
ración vertical contará con 
una compañía más grande 
que actúe como socio”, añade. 
Conector busca patrocinado-
res. 

Emprender en la empresa 
La aceleradora está en con-
versaciones con grandes fir-
mas con el fin de impulsar 
“aceleradoras corporativas” 
en el segundo semestre del 
año. El proyecto consistiría en 
dar entrada a seis start up que 
acelerarían su negocio bajo el 
paraguas de una compañía a 
cambio de acciones. 

Esta iniciativa ya existe en 
Estados Unidos donde la ini-
ciativa TechStars ha impul-
sado Nike + Accelerator con 
la marca Nike en Portland 
(EEUU), el Barclays Accele-
rator con la entidad financie-
ra en Londres (Reino Uni-
do), y el centro Sprint Mobile 
Accelerator, en Kansas 
(EEUU), con la firma de tele-
comunicaciones Sprint Cor-
poration.

La aceleradora prevé 
la entrada en México, 
Colombia y Chile 
este año, además  
de Madrid y Dublín

BARÇA El FC Barcelona solici-
tó ayer en el Juzgado la inadmi-
sión de la querella presentada 
por un socio del Barça en rela-
ción al fichaje del delantero bra-
sileño Neymar. Según el club, 
los hechos relacionados con la 
querella no son  constitutivos de 
delito.   

La junta defiende el 
fichaje de Neymar

080 BARCELONA FASHION El recinto histórico El Born Centre 
Cultural se transformará en pasarela de moda del 27 al 31 de enero 
para acoger la 13 edición del 080 Barcelona Fashion. En el evento , 
impulsado por el Consorcio del Comercio, Artesanía y Moda de Ca-
talunya (CCAM), participarán más de treinta diseñadores y marcas 
de moda. En este contexto se celebrará también la segunda edición 
de la jornada sobre el negocio de la moda Barcelona Fashion 
Summit, que tendrá lugar el 29 de enero en la Llotja de Mar y que or-
ganiza Modaes.es.   

El Born Centre Cultural acogerá la próxima 
edición de la pasarela de moda

LICEU Concluido el plazo de 
presentación de currículums, el 
Gran Teatre del Liceu contabili-
zó 46 aspirantes de once nacio-
nalidades para la selección de 
un nuevo director artístico y de 
producción. La intención es que 
la incorporación tenga lugar an-
tes del 1 de septiembre de 2014.  

46 candidatos para 
ser director artístico

SAGRADA FAMILIA El número de visitantes al templo diseñado 
por Antoni Gaudí disminuyó un 1,7% el año pasado. La venta de en-
tradas se redujo de los 3,23 millones de 2012 a los 3,17 millones en 
2013, pese a que, durante ese año, creció el número de turistas en 
Barcelona. Según el patronato de la Sagrada Familia, durante el año 
pasado el 60% de los visitantes fueron europeos. Estadounidenses 
y canadienses sumaron un 14,5% de las visitas. Del resto del mundo, 
los japoneses fueron los más numerosos y representaron el 5,4%, 
seguidos por los chinos (2.4%) y los rusos (1,7%). 

Baja el número de visitantes al templo 
expiatorio de Gaudí durante 2013 

� Las ‘start up’ tienen hasta 
siete mentores, que dedican 
10 horas de mentorización 
cada uno durante seis meses. 

� Conector toma entre el 5% 
y el 10% de la firma. Cada 
medio año, entran seis ‘start 
up’ mediante convocatoria.   

� El mentor toma al inicio el 
1% de la ‘start up’ con opción 
a un descuento del 15% al 30% 
en la ronda de financiación.  

� Los emprendedores tienen 
servicios como wifi y clases 
en escuelas de negocios. 

 � Las ‘start up’ tendrán un 
foro de inversión al finalizar  
su estancia en Conector. 

 � El edificio de Conector 
forma parte de Easy Start Up 
de Núñez i Navarro.

Mentorización

La Caixa, El Corte 
Inglés, IBM y Ricoh, 
a por la T-Mobilitat
A. Zanón. Barcelona 
El concurso que ha abierto la 
Autoritat del Transport Me-
tropolità (ATM) para adjudi-
car la T-Mobilitat –la tarjeta 
de transporte público elec-
trónica que sustituirá a la ac-
tual, con banda magnética– 
ha despertado el interés de 
las principales empresas de 
los sectores de transporte, fi-
nanzas e informática. 

La ATM ha seleccionado a 
cuatro uniones temporales 
de empresas (UTE), con las 
que iniciará un diálogo com-
petitivo. Tras este proceso, se 
adjudicará un contrato valo-
rado en 60 millones. La in-
tención de la ATM es termi-
nar las conversaciones antes 
del verano. 

CaixaBank lidera la prime-
ra UTE, junto con Fujitsu 
Technology, Indra y Marfi-
na, del grupo Moventia. 

La segunda, encabezada 
por la división de informáti-
ca de El Corte Inglés, es la 

que reúne más empresas: 
Electronic Traffic (Etra), 
Affiliated Computer Servi-
ces France y las firmas de 
transporte Tusgsal, Sagalés, 
Plana, Teisa, Oliveras, Ca-
nals, Miguel Gamón y Ro-
sanbus. 

IBM España ha concurri-
do junto con Telvent Tráfico 
y Transporte. Y el último 
consorcio, con Ricoh al fren-
te, está integrado además por 
Prodata y la filial española de 
Mastercard. 

Los ganadores deberán 
hacer una inversión inicial 
de 60 millones de euros. Se 
compensará a los adjudicata-
rios según siete criterios, co-
mo el número de validacio-
nes y la calidad del servicio.

El sistema para comprar billetes en el transporte cambiará. / E. Ramón

LAS SELECCIONADAS 
Firmas con las que se abrirá un diálogo competitivo para adjudicar la T-Mobilitat

    1     CaixaBank, Fujitsu, Indra Sistemas y Marfina 

    2     El Corte Inglés, Electronic Traffic, Affiliated Computer, Alsina Graells, Tusgsal, 
           Sagalés, Plana, Teisa, Mohn, Oliveras, Canals, Miguel Gamón y Rosanbus 

    3     IBM y Telvent 

    4     Ricoh, Prodata y Mastecard 
Fuente: ATM

El consorcio ganador 
deberá realizar una 
inversión inicial de 
60 millones en el 
transporte público


